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Guía de Preguntas para Resolución de Casos
IRIDIUM LLC)

1- Porque Motorola financió Iridium como un proyecto separado y no como una unidad de negocios propia (es decir como parte de la compañía)?

2- Asumiendo que el mercados es racional, a cuanto estaba valorizada Iridium al 31/12/98 de acuerdo a las proyecciones del Exhibit 5 (valor por acción)? Porque Iridium valía tanto? Que tanta confianza tiene Ud. en su respuesta?

3- Que provocó la caída de Iridium en August 1999: mala estrategia, mala ejecución y/o mala suerte? Fundamente su respuesta.

PENELOPE’S PERSONAL POCKET PHONES

1- Cuales es el Valor presente neto de la oportunidad de inversión en la primera generación de teléfonos de Penelope si ignoramos la posibilidad de invertir en una segunda generación de teléfonos? Que metodología de valuación utilizaría Ud. para obtener un valor?  Le parece apropiada para la primera etapa?

2- Que tan grande debe ser el valor presente neto de la segunda etapa del proyecto para justificar los $ 10 millones de inversión en la primera generación de teléfonos? Que pasa con el valor de la oportunidad de inversión en la segunda etapa si la volatilidad de su valor esperado se incrementa? Que le dice esto sobre invertir en empresas jóvenes y de alta tecnología?

3- Si ignoramos la opción de inversión en la segunda generación de teléfonos, que tan valiosa es la posibilidad de vender el equipamiento en el segundo año? Invertiría Penélope en este escenario? Porqué?

ARUNDEL PARTNERS: THE SEQUEL PROJECT

1- Explique los distintos enfoques de valuación que puede utilizar, y justifique el que Ud. utiliza.

2- Estime el valor de los derechos de secuelas de la producción anual de películas de uno o mas estudios (recreando la situación de negocios como si se la ofreciesen a Ud., y debiera resolver)

3- Cuales son los supuesto que considera cada enfoque? Que riesgos corre con cada enfoque.

4- Hasta que punto pagaría Ud. lo que determina en el punto 2?
